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Quatre études de cas

EAGC USAWA BRITA AMSDP

Pays Kenya Tanzanie Tanzanie Tanzanie

Initiative Entreprise 
privée

Réseau d’IMF Projet ONG 
norvégienne

Programme 
FIDA

Quantité
stockée

200 t 450 t 800 t 15 000 t

Nb de clients 20 200 500 2500

Lancement 2009 2007 2007 2004

Produit Maïs Maïs Paddy Paddy
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Différents  systèmes d’acteurs

4 Stockeur Collateral 
Manager

OP Banque

Acheteur

Producteur

Associations 
de 

producteurs



Slide 4

Ir1 c'est seulement pour BRITA que l'OP est au coeur du syst, c'est l'IMF pour AMSDP et USAWA c'est l'IMF et une "ONG" pour EAGC ... 
On peut dire que les producteurs sont organisés à participer au système soit par l'intermédiaire d'une IMF soit par une organisation de 
producteurs ...
Ilan rozenkopf; 10.11.2010



Différentes modalités de 
fonctionnement
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Warrantage

Stockage

VenteAccès au 
système

Financement

EAGC 
Contractualisation 
avec un 
entrepreneur privé
(bon de stockage)

BRITA
Certification 
publique

USAWA, 
AMSDP
Membre IMF

EAGC, BRITA
Groupe de 
producteurs, 
OP

USAWA, 
AMSDP
Carte 
d’identité, 
compte…

EAGC
50 t min

EAGC, USAWA, 
AMSDP
Appui/conseil, 
recommandations

BRITA
Décision par 
l’OP



Rentabilité pour le 
producteur

Réduction du risque prix ?

6 Rendement du warrantage 
• Intérêt du système / vente bord champ

Ne limite pas l’exposition au risque prix 
mais augmente l’espérance de gain

Variation de prix 
récolte-soudure

Rendement en fonction du prix de vente



Composantes associées au 
warrantage

1. Meilleure fixation du prix
• Offre attractive (quantité, qualité -standardisation)
• Logique commerciale, information sur les prix
• Pouvoir de négociation

2. Inclusion financière des producteurs

3. Accès à un stockage de qualité
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Enseignements (1)
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1. Une volonté politique forte

Environnement juridique favorable (ex : 
autorité de certification)

Soutien financier
• Investissement initial
• Coûts de fonctionnement



Enseignements (2)
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2. Un secteur rural organisé
Existence et structuration des acteurs 
intermédiaires
Infrastructures de bonne qualité

• Entrepôts de stockage

3. Un effort permanent de formation et 
d’information
Renforcement des compétences des structures 
intermédiaires

Information et sensibilisation des agriculteurs



Merci de votre attention
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